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EMPRENDEDORES
e

Los mejores
sitios para
incubar una
empresa

El vivero de la Cdmara
de Santiagoy el

Cloud Incubator de
Murcia facilitan el
emprendimiento mas
completo, seglin un
estudio de Funcas
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ACELERADORAS DE EMPRESAS
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Ambas clasificaciones son sobre centros con una calidad superior
en sus servicios
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POR MARIA FERNANDEZ

ngel Castro se quedd

—Se le-oeurrié mon-
tar una empresa
que gestionase flo-
tas de coches para
terceros. Lo abared todo: las ave-
rias, la gestion del combustible, la
buisqueda de talleres mas compe-
titivos en precio, la negociacion
con las marcas para comprar los
vehiculos y el software que vincu-
lase todos esos elementos. Su fir-
ma, Acar, naci6 en el vivero de la
Camara de Comercio de Santiago
de Compostela y tras cinco afios
admite estar “encantado” con el
centro de empresas que, a cambio
de un alquiler para sufragar gas-
tos comunes, que va de 114 a 286
euros al mes, le da soporte técnico
y asesoramiento.

‘Ese espacio de emprendimien-
to es considerado por la Funda-
cién de Cajas de Ahorros (Funcas)
como el mejor del pais en una cla-
sificacion recogida en el informe
Los servicios que prestan los vive-

ros en Espafia, rdnking 2018/2019,

que destaca que “las buenas prac-
ticas no son monopolio de una lo-
calidad ni de un grupo particular
de regiones”. De hecho, entre los
15 primeros hay varios centros
gallegos, murcianos o asturianos,
y s6lo dos madrilefios y un cata-
lan, polos de atraccién clasicos
para los emprendedores.

Rosa Cardeso, secretaria de la
Camara compostelana, cree que
lo que los diferencia es que son
“un espacio de acompafiamien-
to. Les ayudamos a hacer el plan
de viabilidad, a buscar finan-
ciacién, a dar de alta la empre-
sa... Este vivero ha conseguido
invertir la piraimide de morta-
lidad, que en general ronda el
70%. Aqui es del 24%”. -

Tras el compostelano figura el
Cloud Incubator Hub, una incuba-

sin trabajo en 2013. -

SERVICIOS

Mas que cuatro
paredes

Los viveros de empresa no
son solo cuatro paredes y

un mobiliario. El estudio de
Funcas valora los acuerdos
de colaboracién con empre-
sas, el asesoramiento que
prestan, la financiacion que
ayudan a conseguir, la inter-
nacionalizacién o el "networ-
king" o red de contactos.
"Me gusta llamarlos errerias,
sin h, lugares que asesoran
para que el emprendedor no
cometa errores”, dice Fran-
¢isco Blanco, coordinador
del trabajo.

dora y aceleradora que estimula
la creacién de start-up en el cam-
po de las Tecnologias de la Infor-
macion de la Universidad Politéc-
nica de Cartagena (Murcia). “In-
tentamos hacer una aceleracién
organica, nos implicamos con
cada uno de los emprendedores.
Para eso nos apoyamos en el per-
sonal de la universidad y conta-
mos con mentores, que son per-
sonas del mundo de la empresa
que quieren ayudar”, sefiala An-
drés Carrillo, su responsable. El
Cloud Incubator gestiona tam-
bién el proyecto internacional
Girl Power, para ayudar a mujeres
empresarias. “Llevamos dos afios,
la primera edicién conté con 36
start-up, de las cuales 12 se han
consolidado [lo que significa que
se han dado de alta como empre-
sarias, tienen clientes y han reci-
bido inversién]. Alguna de ellas se

Vivero de la
Camara de
Santiago de
Compostela y
Cloud Incubator
de Cartagena.

ha hecho localmente famosa”. La
metodologia del centro murciano
esdistinta a la de un centro cldsico
de emprendimiento. “El empren-
dedor llega con su idea y nunca
le decimos que no es valida, tra-
bajando en ella se dard cuenta si
merece la pena”. Tampoco le dan
excesiva importancia al plan de
negocio. Utilizan mas la meto-

+- dologia del design thinking, muy

popular en universidades como
la de Stanford, que aplica el pen-
samiento creativo a la resolucién
de problemas. “A las empresas que
no son de servicios les ayudamos
a que prototipen sus productos y
que demuestren que funcionan
antes de lanzarse ala fabricacion”.

En estos centros no hay idea
que no se ponga a prueba. Lola
Hernandez fue seleccionada pa-
ra el proyecto Girl Power con al-
g0 un poco arriesgado: un nego-
cio de “cultura menstrual” que
ofrece talleres a instituciones pu-
blicas y privadas y servicios per-
sonalizados de acompafiamien-
to a las mujeres. “Soy psicéloga,
integro el ciclo menstrual como
una herramienta de autocono-
cimiento”. Ahora esta “consoli-
dando el equipo”, y valora haber
recibido desde Cloud Incubator
ayuda individual y apoyo para
convertir suidea en negocio. Lo
mismo le ocurre a Ménica Mar-
tinez con su proyecto Memory,
una empresa que “redisefia el fi-
nal de las personas desde el pun-
to de vista de la arquitectura fu-
neraria, para hacer despedidas
mas humanas”. Martinez le dio
muchas vueltas antes de lanzar-
se. “Pienso que un fallecimien-
to se debe vivir de forma mas
natural, y parece que lo escon-
demos. Pero puede ser que no
nos interese la clsica despedi-
da, que queramos que haya mu-
sica, cerveza, 0 que nuestros res-
tos descansen en una montafia”.
Ha empezado a recibir sus pri-
meros pedidos y le ilusiona pen-
sar que su comunidad de clien-
tes puede crecer como lo hizo,
por ejemplo, Blablacar. “Enton-
ces serd el momento de que las.
aseguradoras tengan en cuenta
el proyecto”. Pero ante todo, en
los viveros se ensefia realismo y
planificacién.

“Si una idea no te da de co-
mer no tienes una idea, tienes
una ONG”, recuerda Cardeso.En
ese camino hacia el éxito la finan-
ciacion es fundamental. La incu-
badora de Santiago, por ejemplo,
intenta abrir el abanico para que
no solo sea bancaria. “Tiene que
ser como un traje a medida. Al-
gunas empresas han optado por
crowdfunding, otras han encon-
trado apoyo en foros de inversion
o a través del capital riesgo”. Tie-
nen un convenio con Microbank
(Caixabank) para facilitar hasta
25.000 euros sin avales, solo con
la garantia del propio proyecto
de negocio. Y curiosamente, no
han tenido ningtin impago.



