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) ¢Como ganar dinero con las APPs?

Mucha gente habla hoy en dia sobre APPs, Silicon Valley, Mark Zuckerberg, efc. Es guay’
ser emprendedor. Esta de moda. Y como la crisis nos afecta a todos, o de ser emprendedor
stiena como la tnica alternativa. Pero de lo que la gente se olvida es de que hay un
elemenio fundamental en 'lo de ser emprendedor’; los emprendedores saben ganar dinero.
Pero, ;como ganar dinero si estamos en crisis, s nadie compra, st Esparia no sale

adelante?

mpecemios por lo bisico. Si hay orisis,
Pero, para bien o para mal, Espafa es
ur pads entre otros casi 200 en el resto
del mundin. Asi que para ganar dinenn
con (U provecto, debes de ser antes de
nada GLOBAL. Una nueva APP que
esld pensada solamente par apoyar a
tu pequenia comunidad devecinos
puede ser miry inleresante, pero no Lie-
tve micho futuro, por lo menos en o que respectaalaca-
pacidad de monetizacion. Asi que partiendo del principio
beigico de gue una nueva APP tiene que mirar hacia el
mLndo, enemos que empezar a analizar queé es o gue
quiere el mundo, Los emprendedores que ganan dinero
som aquellos gue entrepan VALOR a sus clienies, jFjem-
plos de creacion devalor? Avadar auna farnilia a aborrar
BN SUS gastos mensuales, ayudar a una persona a mante-
tver su sahud, ayudar a una empresa a ganar o ahorrar re
cursns, etc. Lina AT de exito es una APP que genera éxito
para alguien antes de cualguier ora cosa

2 oo empezar a darle forma comercial a mi pro-

vierto v probar si mi APP puede penerar ingresos? A conli-
pacion, enumero algunas preguntas que pueden Ser -
Les paara estructurar esta bisqueda de un modelo de mo
netiEacion.

A gritén voy a ayiidar con i APP y de qué forma?
Fs fundamental entender el VALOR potencial que gene-
rards con (u APF v edmo el diente valorard (en dinero) la
inversicn realizada, Un ejemplo, 51 con i APP no me
viselvo a nbvidar mas de cudndo tengo gue pagar mis
CULNLAS, a mis proveedores, mis impuestos, eic., ¥ Com es0
evitn multas por atrasos, entonces consigo imaginar
cuanto ahormaria un cliente tipicn v paedo pomer un pre-
cho justo para perfiles de clentes distinios. Podemos e-
ner precios distintos para empresas, tamilias, autinomaos,
esiudiantes, pensionistas, ete. Cada grupo recibis un VA-
LOR distinto con tu APE, por lo tanto es justo cobrar pre
cins distintos, tfreciéndoles prestaciones diferentes gue
Vil a garantizar el éxine con o servicio.

slhinde estan mis clientes y cama es su entorno? 5iel
mundo és o mercado, w fuente de informacian tese
g ser necesariamente el mundo. ;Nosabes leer en in-

gles, aleman, hebraicn? Utiliza gnogle ranslator u otm
diccionario online, Crcwenira a un estudiante de Bras-
mius que pueda ser W socto o parirer. En definidva, el
idioma no es excusa, Tienes que saber qué estin hacen-
do en EEUL Alemania, lsmel, Inglaterr, Brasil, salo por
mencionar paises con poles importantes de proyectos in
novadomes en internet v APPs, Esta base de informacion
te dard la comparatva que necesitas para posicionar tu
productn respectn a prestaciones (el VALOR que mencio-
né antes), conocer comad ¢ comporta t cliente v como
sevalora m APP en distintos mercados,

s0Qué hace micompetencia y cudnto cobra? En tu
analisis plobal seguramente encontrards APPs que son (0
competencia directa o indirecta (es deciy, competencia es
un servicio gue hace algo similar & tu APP o bien elimina
la pecesidad de utilizar tu APP). Como reinventar la mae-
da nunca es un buen negocin, hiy que vercomo esta co-
brande la competenca por estos servictos e nfentar ana-
lizar si a bos clientes les gusta esta forma de pago o no.
Una suscripekin mensual puede ser intenesante pam ser-
vicios recurrentes, gue necesitan una actualizacion cons-
tante o el use de bases de datos, Las compras tnicas pue
den ser mas interesantes para APPs gue no necesitan
tantas actualizaciones o entregat el valor de una dnica
ver, no alo largo del tiempan. Se aprende mas con el anali-
sis exhaustive de la competencla en distintos mercados
que haciendn ejercicios o plantillas fedricas en tu casa,

Simple o complejof En la bisqueda por la genera-
cion de VALOR, tenemos que preguitartos siemnpre, jva
lorard el cliente este aspecto de mi APP? ;Merece |2 pena
gastar tres meses mas de desarmollo solo para anadic algo
que nadie va a notar? Como regla general, 'metros es
mias. s decir, utiliza la regla de Pareto o el famaoso #o,20,
garantiza que w APP soluciona gran parte del problema
el usuario con la menor cantidad posible de recursos,
Esoy graraniizard gue tendris una APP sencilla, pero podie-
rosa vy econdimica a la vez, caracteristicas buernas para e
exibo financiero,

JCdmo parantizar la satisfaccian? Es muy comiin ver
coma los emprendedores olvidan un aspecto bisico gue
3 la garantia continua de la satistaccion de los clientes.
Oir constantermente ef feedback que nos pasan los usua-
rios es clave para mejorar ¥ seguir ofreciendo un produc-
(o de valor Lanzar una APP y no buscar su mejor cont-
nuaesigeal atracaso, Cuando [anzas un provecto ooma
esie, gstas entrando en la vida de miles (millooes, con

suerte) de personas que van a
urilizar o incluso depender de
1 APP (Skype? Whatsapp?).
Buscar la satisfaccion skempre
esuna de las principales rece-
Ltz e rarantia de éxito finan-
ciern a largo plazo de cual
LT proyecie
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